_ Ders Profili
Isletme Bolumiu / Igsletme Programi

Dersin Kodu : MAN 341 Dersin Adi : Pazarlama Prensipleri

Zorunlu / Segmeli : Zorunlu On Kosul: Yok

Katalog Tanimu: Bu ders pazarlama | Ders Kitabi/Gerekli Kaynaklar :

yénetir.rl%n.e girly dersi olup diger pazarlama Philip Kotler & Kevin A. Keller, “Marketing
dersleri i¢in temel olugturmaktadir. Management”, 13/ o ed.

Kredi / AKTS Sayisi : (3+0+0) 3/6 AKTS

Detayli Tanim : Bu ders pazarlama yonetimi, planlamasi ve uygulamasini i¢ceren en temel derstir.
Pazarlamanin iriin, fiyatlandirma, dagitim, promosyon/iletisim, marka gibi ana bilesenleri ve
pazarlama stratejisi olusturma ve uygulamaya koyma gibi temel konular dersin igerigini
olusturmaktadir. Derste, 2linci yiizyilda ilerlerken pazarlama yonetimindeki degisikliler vaka
caligsmalari esliginde tartigilmaktadir.

Bilgisayar Kullanim1: Ders anlatimi ve dgrenci
sunumlart i¢in

Icerik Tasarimi : Yok

Ders Ciktilart: [iliskili program ¢iktilar1 parantez igerisinde yer almaktadir.]:
1. Temel pazarlama prensip ve kavramlari hakkinda genel bilgi sahibi olma (9, 13).

2. Vaka ¢alismasi, temel sirket analizi ve arastirmasi, vb. yapmak {izere halka agik bilgi ve
kaynaklar1 bulma ve kullanim becerisi elde etme (2,4,9,12,13).

3. Sozli sunum, takim ¢alismasi, ve analitik diisiinme ve yaraticilik becerisi kazanma (3, 4,9) .

4. Pazarlama kararlart ile ilgili butunlesik bir bakis acisi gelirsirip birbirleri ile olan
baglantilarini anlama (9, 13).

5. Pazarlama kararlarinin mikro ve makro ortam degisikliklerine ve degisen rekabet durumuna
gore siirekli olarak adapte edilmesi (2,9,13, 14).

6. Pazarda pazarlamacin karsilastig1 dinamikleri teorik ve pratik olarak 6ziimseme (2,9,13,14).

7. Pazarlama plani olugturma siirecini ve basamaklarini anlama ve 6grenme (1, 2, 9).

Onerilen Kaynaklar:

Cesitli Pazarlama Vakalar1 okuma olarak verilmektedir.

Ders Isleme Yontemleri:

Vaka Tartismalari, Ders anlatimi, Misafir Konusmacilar, Sunumlar.

Degerlendirme Y 6ntemleri:

Habersiz Mini Testler: % 20

Vize Smavi/Smavlari: Toplam % 50 (2 adet)
Final Smavi: % 30




Ogrenci Is Yiikii / AKTS (Avrupa Kredi Transfer Sistemi) Tablosu:

Faaliyet: Say1: Siire (saat) : Toplam Is Yiikii (Saat):
Ders Oncesi Okuma 15 3 45
Dersler 15 3 45
Vizeler 2 15 30
Habersiz Mini Testler 5 3 15
Final 1 15 15
TOPLAM: 150 saat/25=6 AKTS
Haftalik Konular ve lgili Onhazirlik Caligmalari
Hafta Konular On Hazirlik
A Framework for Marketing Management,
o o Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
1 Pazarlama Y6netimine Giris ve 21. Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
Yiizyilda Pazarlama . ) ) o )
Cagdas Isletme YoOnetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1
e o .| A Framework for Marketing Management,
Paz[a}rlarr;:nsrnU::fjllerlnln Geligtirilmesi Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
, | YeRYEH Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
Pazar, p azardaki talep ve Pazarlama Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
seviest Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1
A Framework for Marketing Management,
o ‘ Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
3 MﬁsFerl 1¢in Deger Yaratma, Miusteri Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
tatmin ve Baglilig . ) ) o )
Cagdas Isletme Yo6netim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1
A Framework for Marketing Management,
o Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
4 Tiketici Pazarla}r{nln ve Kurumsal Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
Pazarlarin Analizi . ) ) o )
Cagdas Isletme Yo6netim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1
A Framework for Marketing Management,
o . Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
s Hedef Pazarda Boliimlendirme Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
Marka Serefiyesi Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1
A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
6 Rekabet Karsisinda Konumlandirma Edition, ISBN: 0-13-145258-4,
Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,




Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Uriin Stratejilerinin Olusturulmasi ve
Uriin Egrisi Boyunca Pazarlama

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

8 Hizmetlerin Tasarim ve YOnetimi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Fiyatlandirma Strateji ve
Programlanmasi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Dagitim Kanallariin Tasarim ve

10 Y Onetimi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Entegre Pazarlama Iletisiminin Tasarim

1 ve YOnetimi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Kitlesel ve Kisisel Iletisimin

12 Y Onetilmesi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

13 Global Ekonomide Pazarlama Y Onetimi

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

14 Pazarlamada Ileriye Y6nelik Trendler

A Framework for Marketing Management,
Philip Kotler & Kevin Lane Keller, Third
Edition, ISBN: 0-13-145258-4,

Cagdas Isletme Yonetim Dinamikleri ve Biz,
Murat Ferman, ISBN: 975-288-989-1

Dersin Ogrenim Ciktilarmin Program Yeterlilikleri ile Iliskisi




Katki Diizeyi

Program Yeterlilikleri / Ciktilari 2 3
1 | Orgiitsel yapi icerisinde ne sekilde planlama, organizasyon, liderlik

ve kontrol mekanizmalarinin isleyecegini idrak etmek.
2 Teorileri gercek hayat fonksiyonlari ile bagdastirabilmek.
3 | Sozlii ve yazili olarak etkin iletisim becerisine sahip olmak. X
4 Takim ¢alismalarinda etkin bigimde rol alarak takimin ilerlemesine

katkida bulunmak. X
5 Bilgisayar ve gerekli paket programi kullanimi becerisine sahip

olmak. X
6 [s diinyasinin yasal gergevesini diizenleyen baslica hukuk kurallarimni

dikkate almak. X
7 Muhasebede kullanilan temel yontemleri ve bu yoOntemlerin is

diinyasindaki uygulamalar1 konusunda bilgi sahibi olmak. X
8 | Is ¢evresinde finansal analiz tekniklerinden faydalanabilmek. X
9 Pazarlamanin fonksiyonlarin1 ve is hayatindaki uygulamalarim

taniyabilmek.
10 Baglica sayisal analiz yontemlerinden ve bu yoOntemlerin is

diinyasindaki uygulamalarindan yararlanabilmak. X
1 Is siirecleri ve proje yonetimi tekniklerinin temel prensiplerini

uygulayabilmek. X

Problem ¢6zme ve karar almaya iliskin veri toplama tekniklerinden
12 :

faydalanabilmek. X
13 .

Disiplinler aras1 bakis a¢is1 kazanmak.
14 s etigi ve sosyal sorumluluk konularinda bilince sahip olmak.

Hazirlayan : Yard. Dog. Dr. Misra Giil Tarih : 06/2013




